
あ
る
会
社
は
競
争
力
を
持
ち
、

別
の
会
社
は
そ
う
で
は
な
い
。

そ
の
理
由
に
つ
い
て
説
明
が
不

足
し
て
い
る
。

繁
栄
し
て
い
る
か
、
支
配
的
地

位
に
あ
る
か
、
そ
れ
は
何
故
か
、

高
い
生
産
性
と
効
率
の
増
大
を

達
成
す
る
会
社
の
能
力
差
で
す
。

そ
の
理
想
を
追
求
す
る
力
、
実

現
す
る
力
。
逆
に
言
え
ば
損
を

確
定
で
き
る
実
行
力
で
す
。

ま
た
、
顧
客
を
創
造
す
る
競
争

力
が
、
儲
け
る
力
で
す
。

親
方
日
の
丸
思
想
は
、
地
方
に

お
い
て
強
く
存
在
し
て
い
ま
す
。

そ
も
そ
も
政
府
の
官
僚
は
内
外

の
演
技
者
で
あ
っ
て
競
争
の
ス

タ
ー
役
を
演
じ
る
こ
と
は
な
い
。

政
府
が
介
入
す
る
産
業
の
大
部

分
は
、
成
功
し
な
い
。
国
際
レ

ベ
ル
で
そ
う
で
あ
っ
て
、
国
内

レ
ベ
ル
で
も
成
功
し
て
い
な
い
。

直
接
の
当
事
者
で
は
な
い
県
市

町
村
を
含
め
官
僚
の
無
責
任
が
、

そ
の
理
由
で
す
。

会
社
の
人
的
資
源
の
生
産
性

が
競
争
力
を
高
め
、
高
水
準
で

生
産
性
を
達
成
し
、
長
期
間
に

渡
り
生
産
性
を
増
加
す
る
競
争

力
に
掛
か
っ
て
い
ま
す
。

そ
れ
ら
の
実
現
は
、
各
人
は
自

覚
し
、
自
ら
で
グ
レ
ー
ド
ア
ッ

プ
す
る
必
要
が
あ
り
ま
す
。

会
社
で
各
人
の
生
産
性
と
ス
ピ
ー

ド
が
、
競
争
力
の
根
源
で
す
。

こ
の
競
争
行
動
を
取
ら
な
け
れ

ば
確
実
に
敗
者
に
な
る
。

模
倣
で
き
る
そ
れ
以
上
の
速

さ
で
、
先
に
新
た
な
優
位
性
を

築
か
な
け
れ
ば
な
り
ま
せ
ん
。

自
ら
の
意
志
で
重
大
な
改
善
や

戦
略
変
更
を
殆
ど
さ
れ
て
い
な

い
の
で
す
。
実
際
は
環
境
に
追

い
詰
め
ら
れ
、
そ
の
時
点
で
追

従
す
る
だ
け
で
す
。

ニ
ー
ズ
を
探
ら
ず
、
反
映
し

な
い
と
し
た
ら
そ
れ
は
明
ら
か

に
競
争
で
劣
勢
に
立
っ
て
い
る
。

従
前
と
同
じ
繰
り
返
し
を
す
れ

ば
、
少
な
く
と
も
少
し
は
存
続

す
る
保
証
は
あ
る
で
し
ょ
う
。

実
際
前
期
と
比
較
し
て
大
き
く

変
化
は
な
い
で
し
ょ
う
。

さ
ほ
ど
の
変
化
を
感
じ
て
い
な

け
れ
ば
、
実
際
は
停
滞
ど
こ
ろ

か
衰
退
し
て
い
る
の
で
す
。
数

字
を
見
て
、
こ
れ
か
ら
頑
張
れ

ば
良
い
と
思
っ
て
し
ま
う
こ
と

が
多
い
の
で
す
。

自
分
の
立
場
や
社
会
情
勢
や
環

境
の
捉
え
方
で
、
社
会
の
変
化

を
、
発
展
と
捉
え
る
か
衰
退
と

考
え
る
か
で
現
状
認
識
が
全
く

異
な
っ
て
き
ま
す
。

結
果
が
前
年
比
、
マ
イ
ナ
ス

又
は
零
点
数
パ
ー
セ
ン
ト
増
な

の
で
し
ょ
う
。

競
争
か
ら
の
防
衛
能
力
で
あ
る

攻
撃
能
力
を
忘
れ
語
る
人
が
い

ま
す
。
視
野
が
狭
く
な
い
で
し
ょ

う
か
。

改
革
と
イ
ノ
ベ
ー
シ
ョ
ン
の
必

要
性
で
な
く
、
積
極
的
目
標
の

な
い
単
な
る
存
続
は
、
提
供
す

る
商
品
は
従
前
で
あ
る
過
去
が

当
然
基
本
ベ
ー
ス
で
す
。

そ
の
過
去
の
延
長
線
上
で
幻
想

に
酔
い
、
未
来
の
消
滅
危
機
の

存
在
が
、
見
え
な
い
の
は
当
然

で
す
。

人
は
不
都
合
を
見
な
い
、
言
わ

な
い
、
考
え
な
い
も
の
で
す
。

そ
れ
ぞ
れ
の
業
界
は
全
て
新

規
参
入
・
競
争
業
者
・
買
い
手
・

売
り
手
・
代
替
え
品
の
五
つ
の

構
造
に
な
っ
て
い
ま
す
。

こ
れ
ら
の
中
で
収
益
性
が
低
い

ほ
ど
買
い
手
の
交
渉
力
は
増
え
、

売
り
手
の
重
要
性
が
減
少
し
ま

す
。

全
て
業
界
の
売
り
手
は
商
品
の

買
い
手
を
選
択
し
な
け
れ
ば
な

ら
な
い
。
売
り
手
の
商
品
は
更

に
買
い
手
の
収
益
性
を
高
め
る

も
の
で
な
け
れ
ば
な
ら
な
い
。

小
規
模
事
業
者
に
限
ら
ず
借

入
金
は
、
利
益
の
先
食
い
。
完

済
ま
で
の
間
、
損
失
金
で
す
。

薬
物
に
手
を
出
せ
ば
簡
単
に
依

存
症
に
な
れ
ま
す
。

貸
す
金
の
責
任
を
免
除
さ
れ
る

社
会
は
、
誰
も
が
金
融
資
本
の

奴
隷
に
な
り
得
ま
す
。
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先
送
り
の
時
間
稼
ぎ
で
問
題

が
解
決
す
る
？

政
権
は
構
造
改

革
の
旗
を
降
ろ
し
て
い
ま
せ
ん
。

ど
う
し
て
も
結
論
は
経
営
者

の
感
情
障
壁
の
問
題
に
な
り

ま
す
。

撤
退
経
験
の
な
い
経
営
者
ほ

ど
判
断
に
苦
し
み
ま
す
。

判
断
が
出
来
ず
誇
り
が
傷
つ
き
、

永
年
の
思
い
入
れ
を
失
い
躊
躇

す
る
の
は
人
間
的
で
す
が
、
経

営
者
の
社
会
的
責
任
か
ら
誰
も

逃
れ
免
除
さ
れ
ま
せ
ん
。
始
め

る
時
に
撤
退
基
準
を
設
定
し
、

そ
の
基
準
を
ど
れ
だ
け
守
れ
る

の
で
し
ょ
う
。

実
際
撤
退
コ
ス
ト
は
固
定
コ
ス

ト
に
限
ら
ず
、
先
に
書
く
見
え

な
い
コ
ス
ト
が
あ
り
ま
す
。

永
年
ど
ん
な
商
品
で
、
何
を
売
っ

て
き
た
か
。
こ
れ
か
ら
も
同
じ

か
。
地
上
は
栄
枯
盛
衰
、
諸
行

無
常
で
あ
り
ま
す
。

こ
れ
ま
で
の
時
は
取
り
戻
せ

ま
せ
ん
。
勝
敗
は
決
し
て
い

る
？
そ
の
決
断
が
未
来
を
失

う
も
の
か
。

頑
張
り
、
ど
れ
だ

け
マ
イ
ナ
ス
を
減

ら
す
の
か
。


